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Resumo: O objetivo da constituicdo de uma empresa é gerar receita a seus sOcios.
Para que isso seja alcancado, é necessario que a estruturacdo da empresa seja
bem planejada e seus custos e despesas sejam menores que 0S ganhos oriundos
de sua atividade. Parte importante nesse planejamento € a escolha do regime
tributario adequado, de acordo com o ramo de atividade exercido e o faturamento
bruto previsto, uma vez que a apuracdo e recolhimento dos tributos influenciam
diretamente na composicdo do custo utilizada para célculo do preco de venda.
Caso o regime tributario escolhido seja oneroso para a empresa, o resulto de suas
vendas podera ser diminuido. O presente trabalho tem como finalidade analisar,
por meio de comparacéao, a influéncia do regime tributario na composicéo do preco
de venda, e demonstrar o quanto a escolha correta por parte do empresério
beneficiara o resultado final de sua empresa, conscientizando, assim, sobre a
importancia do planejamento tributario para a sobrevivéncia e o crescimento
financeiro da instituicéo.

Palavras-chave: Planejamento; Regime Tributario; Preco de Venda; Crescimento
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Introducéo

z

O sistema tributario brasileiro é constantemente discutido pelas
classes obrigadas ao recolhimento de tributos, sejam eles de ambito federal,
estadual ou municipal. Pessoas fisicas ou juridicas estdo diretamente ligadas a
contribuicdo com os cofres publicos, o que atinge os contribuintes diretamente,
tendo em vista a onerosidade e complexidade dos tributos. Sado dezenas de tributos
incidentes sobre as atividades das pessoas juridicas, os quais exercem influéncia
direta sobre resultados da empresa ao final do periodo. Além da divisdo dos
tributos entre competéncias Federal, Estadual e Municipal, as aliquotas de

! Alunas regularmente matriculadas no sétimo semestre do Curso de Ciéncias Contabeis do Uni-
Facef Centro Universitario de Franca.
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recolhimento de cada um desses tributos variam de acordo com o estado e
atividade da empresa.

Para as empresas, o recolhimento desses tributos € fator de extrema
relevancia, pois sua incidéncia influencia diretamente no resultado auferido em seu
exercicio. Atualmente, existem no Brasil trés regimes diferentes de tributacdo para
pessoa juridica, os quais podem variar de acordo com porte, faturamento, ramo de
atividade entre outros.

Toda empresa tem como finalidade a obtencao de lucro em troca da
exploracdo de sua atividade, e para que esta seja rentavel é necessario a
elaboracdo de um planejamento tributario aprofundado que contemple todas as
necessidades da empresa em busca de sua melhor aplicacéo.

Durante o processo de formacdo do preco de venda de uma
mercadoria, ndo se deve considerar somente 0s custos diretos incorridos na
fabricacdo do produto tais como matéria prima, mdo de obra, embalagens, e
demais custos e despesas decorrentes da producdo. E imprescindivel adicionar os
custos indiretos como por exemplo a equipe administrativa da empresa, e
provisionar quais os recolhimentos de impostos serdo necessarios tanto ao que se
refere a obrigagdes trabalhistas, como os tributos de incidéncia federal, estadual e
municipal que serdo pagos nas compras de materiais e também na venda do
produto acabado.

Durante o planejamento, principalmente nas pequenas empresas,
possivelmente devido a falta de conhecimento tedrico especifico sobre 0 assunto
por parte de alguns empresarios, a forma de tributacdo ndo € analisada de forma
adequada o que prejudica dramaticamente o resultado da operacéo da instituicao.

Deve-se analisar o modo de tributacdo além do recolhimento
obrigatorio dos tributos, considerando que os custos estao intimamente ligados ao
dispéndio financeiro ocorrido.

E de suma importancia que o estudo sobre os possiveis regimes seja

feito para a estruturagdo dos custos, sendo indiscutivel o reflexo da incidéncia dos
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tributos nos custos e a dificuldade na producdo e negociacdo de mercadorias
diante da elevada carga tributaria brasileira.

O presente trabalho tem como objetivo geral analisar qual o reflexo do
regime de tributacdo aplicado ao objeto de exploracdo da empresa com relagédo a
composicdo do preco de venda praticado pela mesma. Busca-se especificar, por
meio de andlise e comparacéao, a diferenca que pode ser auferida pelo empresario,
desde que 0 mesmo se conscientize da importancia do planejamento tributario e o
aplique, possibilitando a reducéo do recolhimento de tributos, reducdo do preco de
venda aplicado com a possibilidade de aumentar seu ganho efetivo com a
execucao de sua atividade.

Para a realizacdo deste trabalho, sera feito um estudo de caso, com
pesquisa iniciada por revisdo bibliografica em livros e artigos. Em seguida sera
realizado um estudo de caso em uma indastria do ramo calcadista, onde a analise
considerara apenas um produto. Os dados da formacéo do preco de venda serao
registrados através dos fatos fornecidos pela industria aqui estudada, alocando os
valores do preco de venda nos regimes de tributacdo escolhidos para comparacéao:
Simples Nacional e Lucro Presumido.

Na sequéncia, sdo apresentados os resultados da pesquisa, que
ainda esta em andamento, obtidos até o momento a partir da revisdo bibliografica

do tema relacionado ao estudo.

1 Regimes de tributarios brasileiros

A legislacéo brasileira vigente permite ao empresario, pessoa juridica,
a opcao por trés diferentes regimes de tributacdo, que podem ou ndo ser exigidos
por lei de acordo com alguns critérios como a atividade da empresa e seu
faturamento anual. A opcéo pelo regime de tributacédo € feita anualmente, tomando
como referencia o ano calendéario anterior. A decisdo da modalidade escolhida
deve ser criteriosamente avaliada pelos diretores e contadores de acordo com a
realidade de cada empresa sendo considerado uma forma de planejamento

tributario.
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Este é o primeiro passo para que o planejamento tributario desta seja
eficaz, uma vez que a opcdo errada no inicio do ano calendario podera
desestruturar a empresa, podendo ser alterada apenas no inicio do proximo
exercicio, visto que a opcao € definida no primeiro pagamento do imposto. Os
impactos dessa escolha, seja de maneira adequada ou ndo, exercera reflexo a
longo e curto prazo dentro da instituicao.

O regime de tributacdo escolhido exerce influéncia direta sobre os
tributos de competéncia federal, sendo assim a incidéncia de tributos como ICMS e
ISS ndo sofrem alteracdo dependendo do regime de tributacdo que podera ser:
Lucro Real, Lucro Presumido ou Simples Nacional, envolvendo o céalculo dos
tributos: IRPJ, CSL, PIS e COFINS.

1.1 Lucro Real

De acordo com o art. 247 do RIR/1999, lucro real é o lucro liquido do
periodo de apuracdo ajustado pelas adi¢cdes, exclusbes ou compensacoes
prescritas ou autorizadas pela legislacéo fiscal. A determinacao do lucro real sera
precedida da apuracdo do lucro liquido de cada periodo de apuracdo com
observancia das leis comerciais. O Lucro real considera todas as receitas, menos
todos os custos e despesas da empresa, ou seja, o tributo tem como base o lucro
apurado.

Essas adi¢ges e exclusdes devem ser escrituradas no LALUR (Livro
de Apuragdo do Lucro Real), livro de escrituragdo de natureza eminentemente
fiscal que foi instituido pelo Decreto-Lei n°® 1.598/77 e tem como finalidade a
apuracado extra contabil do lucro real sujeito a tributacdo pelo imposto de renda em
cada periodo de apuracédo, além de registrar os elementos que poderdo afetar os
resultados de periodos futuros.

A apuragdo do Lucro real pode ser feita em duas modalidades: a
trimestral e a Anual. GARCIA (2014), analisa separadamente 0s trés regimes,
apenas no tocante ao IRPJ e a CSLL concluindo que, como a empresa paga 0s

referidos tributos quando obtém lucro, na maioria dos casos € este regime é a
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melhor alternativa. O Lucro Real ainda da direito aos créditos do PIS e COFINS

embutidos no preco de matérias-primas e alguns insumos.

1.2 Lucro Presumido

O Lucro Presumido € uma forma de tributacdo simples para
determinacdo da base de calculo para apuracdo do Imposto de Renda e da CSLL
daquelas pessoas juridicas que nao estiverem obrigadas, naquele periodo, a
apuracao pelo Lucro Real.

De acordo com o Regulamento do Imposto de Renda — RIR/99
(Decreto 3.000/99) as pessoas juridicas permitidas a optar por esse regime de
apuracdo do IRPJ e CSLL séo aquelas que tenham auferido receita bruta no ano
anterior até 78 milhdes ou proporcional aos meses de atividade e também as
pessoas juridicas que ndo estejam obrigadas a apuracéo pelo Lucro Real.

Neste regime, a base de calculo é obtida por meio de aplicacdo de um
percentual de lucratividade presumido, definido pela legislacdo, sobre a Receita
Bruta dependendo da atividade econémica de cada empresa. A apuracao do Lucro
Presumido é feita trimestralmente (31 de marco; 30 de junho; 30 de setembro; e 31

de dezembro) com a opc¢éao formalizada no pagamento da primeira quota do tributo.

1.3 Simples Nacional

O Simples Nacional € um regime especial de arrecadacao, cobranca e
fiscalizacdo aplicavel as Microempresas e Empresas de Pequeno Porte, previsto na
Lei Complementar n° 123, de 14 de dezembro de 2006. Ele reune oito tributos
(municipais, estaduais e federais) em um Unico documento de pagamento mensal,
o DAS (Documento uUnico de Arrecadacédo). Sao eles: IRPJ, IPl, CSLL, COFINS,
PIS/Pasep, CPP, ICMS e ISS. No caso das atividades industriais, o Simples tem
aliquota minima de 4,5% e maxima de 12,11%.

Para aderir ao Simples Nacional a empresa deve se enquadrar no
conceito de micro ou pequena empresa, com faturamento anual, no primeiro caso,
de até R$ 360.000.00 e de até R$ 3.600.000,00 no segundo caso.
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A Receita Federal (2015), aponta como caracteristicas principais do
Regime do Simples Nacional as que sdo a seguir citadas: ser facultativo; ser
irretratavel para todo o ano-calendario; abrange os seguintes tributos: IRPJ, CSLL,
PIS/Pasep, Cofins, IPI, ICMS, ISS e a Contribuicdo para a Seguridade Social
destinada a Previdéncia Social a cargo da pessoa juridica (CPP); recolhimento dos
tributos abrangidos mediante documento Unico de arrecadacdo - DAS;
disponibilizacdo as ME/EPP de sistema eletrbnico para a realizacdo do célculo do
valor mensal devido, geracdo do DAS e, a partir de janeiro de 2012, para
constituicdo do crédito tributério; apresentacdo de declaracao Unica e simplificada
de informacdes socioeconbmicas e fiscais; prazo para recolhimento do DAS até o
dia 20 do més subsequente aquele em gue houver sido auferida a receita bruta;
possibilidade de os Estados adotarem sublimites para EPP em funcdo da
respectiva participacdo no PIB. Os estabelecimentos localizados nesses Estados
cuja receita bruta total extrapolar o respectivo sublimite deverao recolher o ICMS e
0 ISS diretamente ao Estado ou ao Municipio.

7

A opcdo por este regime é vedada, conforme art. 3° § 4 da LC

123/2006 incisos | ao Xl que trazem as seguintes disposi¢des: | - de cujo capital
participe outra pessoa juridica; Il - que seja filial, sucursal, agéncia ou
representacdo, no Pais, de pessoa juridica com sede no exterior; Il - de cujo

capital participe pessoa fisica que seja inscrita como empresario ou seja sécia de
outra empresa que receba tratamento juridico diferenciado nos termos desta Lei
Complementar, desde que a receita bruta global ultrapasse o limite de que trata o
inciso Il do caput deste artigo; IV - cujo titular ou socio participe com mais de 10%
(dez por cento) do capital de outra empresa ndo beneficiada por esta Lei
Complementar, desde que a receita bruta global ultrapasse o limite de que trata o
inciso Il do caput deste artigo; V - cujo sOcio ou titular seja administrador ou
equiparado de outra pessoa juridica com fins lucrativos, desde que a receita bruta
global ultrapasse o limite de que trata o inciso Il do caput deste artigo; VI -
constituida sob a forma de cooperativas, salvo as de consumo; VIl - que participe

do capital de outra pessoa juridica; VIII - que exerca atividade de banco comercial,
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de investimentos e de desenvolvimento, de caixa econdmica, de sociedade de
crédito, financiamento e investimento ou de crédito imobiliario, de corretora ou de
distribuidora de titulos, valores mobiliarios e cambio, de empresa de arrendamento
mercantil, de seguros privados e de capitalizacdo ou de previdéncia complementar;
IX - resultante ou remanescente de cisdo ou qualquer outra forma de
desmembramento de pessoa juridica que tenha ocorrido em um dos 5 (cinco) anos-
calendario anteriores; X - constituida sob a forma de sociedade por acdes. Xl -
cujos titulares ou sécios guardem, cumulativamente, com o contratante do servico,

relacéo de pessoalidade, subordinacéo e habitualidade.

2 Tributos incidentes na formacéo do preco de venda

De acordo com Steinbruch (2015):

” Tém -se, atualmente, no Brasil mais de seis dezenas de tributos em
vigor. Além dessa enorme quantidade de tributos, da elevada carga
tributaria, o contribuinte brasileiro tem, ainda, que atender a quase uma
centena de obrigacdes acessorias.
Caso o contribuinte ndo cumpra com essa burocracia fiscal, estara sujeito
a pesadas multas. Outro aspecto que merece ser considerado é o elevado
custo, para o contribuinte, para atender a todas essas obrigacdes
acessorias. Estima-se que o custo das obrigacdes acessorias, para as
empresas, € em torno de 1,5% do seu faturamento. Em 2010, esse custo
representou algo na faixa dos R$ 50 bilhdes.”

STEINBRUCH (2015) expde trés pontos que impactam na formacao
do preco de venda, sendo: quantidade de tributos, elevada carga tributaria, elevado
custo para atender as obrigacGes acessorias. Notéria € a complexibilidade para a
correta formacéo de precos de venda.

Para Bernardi (2004), os impostos séo relevantes e constituem em um
pesado encargo para a empresa e para 0 mercado, portanto, devem ser
criteriosamente avaliados e considerados corretamente nos pregos.

De acordo com Assef (2005, pg.15): “A correta formacgéo de precos de
venda ¢é questdo fundamental para a sobrevivéncia e o0 crescimento
autossustentado das empresas, independente de seus portes e de suas areas de

atuacao”.
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NEVES (2006) conclui que:

“A fixagao do prego de venda das mercadorias ou produtos é uma tarefa
complexa, onde diversos fatores tendem a influenciar a sua
determinacéo. Nesse contexto o custo de aquisicdo ou producdo € uma
variavel que desempenha importante papel uma vez que, em condi¢cdes
normais, o produto ndo deve ser vendido por um valor que esteja abaixo
do preco de custo. Para que o preco de venda seja fixado por um valor
superior ao de seu custo de aquisicdo ou producdo, a empresa devera
transferir para o consumidor o 6nus da incidéncia dos tributos sobre o
faturamento e o lucro da empresa.”

Na analise e avaliacdo da formacdo do preco de venda, seréo
considerados tributos que influenciam na sua formacdo como o imposto de renda
das pessoas juridicas (IRPJ), contribuicdo social sobre o lucro liquido (CSLL), as
contribuicdes ao PIS (Programa de Integracdo Social) e a COFINS (Contribuigéo
para Financiamento da Seguridade Social), o ICMS (Imposto sobre Operacoes
relativas a Circulacdo de Mercadorias e sobre Prestacdo de Servi¢os de Transporte
Interestadual e Intermunicipal e de Comunicacéao) e o IPI (Imposto sobre produto
industrializado).

ICMS

Conforme previsto na Constituicdo Federal de 1988, Artigo 155, inciso
Il e 8 2° incisos VI a IX, é de competéncia dos Estados e Distrito Federal instituirem
e disciplinarem o ICMS - Imposto sobre Operacdes relativas a Circulacdo de
Mercadorias e sobre Prestacdes de Servicos de Transporte Interestadual e
Intermunicipal e de Comunicagéo.

No Estado de S&o Paulo, contexto em que o presente trabalho se
realiza, o ICMS esta previsto na Lei 6.374/89 que em seu Artigo 1°, prevé como
hipotese de incidéncia do tributo as operacdes relativas a circulagdo de
mercadorias e a prestacao de servigos de transporte interestadual e intermunicipal
e de comunicacbes; o fornecimento de mercadoria com prestacédo de servicos; a
entrada de mercadoria ou bem, importados do exterior; servicos prestados no

exterior ou cuja prestacéo tenha se iniciado no exterior.
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IRPJ

Imposto de Renda das Pessoas Juridicas, previsto no Decreto n°
3.000/99, é um tributo federal, incidente sobre o lucro, que poderé ser apurado pelo
lucro real, presumido ou arbitrado.

O lucro real é apurado a partir do resultado contabil, fazendo as
adicoes e exclusdes efetuadas sobre os lancamentos constantes do Lalur (Livro de
Apuragédo do Lucro Real) , ou sobre o Faturamento/Receita Bruta, caso a empresa
haja optado pelo pagamento do IR por Lucro Presumido, cujo percentual de
presuncao oscila entre 1,6% a 32%, conforme o tipo de atividade da empresa.

O Imposto de Renda Pessoa Juridica, tem como fato gerador a
aquisicdo da disponibilidade econémica ou juridica” (art 43 —CTN). A base e célculo
e apuracao dependem do regime de tributacdo escolhido pela empresa, podendo
ser Lucro Real, Lucro Presumido ou Simples Nacional. A aliquota basica € de 15%
além do adicional de 10% sobre a parcela da base de calculo que exceder R$ 20
mil mensais.

A legislagdo que define os aspectos relacionados ao IRPJ sé&o:
a) Lei N° 8.383, de 30 de Dezembro de 1991.
b) Lei N° 9.430, de 27 de Dezembro de 1996.
¢) Regulamento do Imposto de Renda - RIR/99 - Decreto N° 3.000, de 26 de Margo
de 1999.

CSLL

A Contribuicdo Social sobre o Lucro Liquido foi instituida pela Lei
7.689/88 com fundamento no artigo 195, I, “@” da Constituicdo Federal, tal
contribuicdo é destinada ao financiamento da seguridade social. A base
econOmica é sobre o lucro, assim como do IRPJ, a apuracdo é baseada na opgao
de tributacdo da empresa que podera ser pelo Lucro Real, Presumido ou Simples
Nacional. A aliquota da CSLL é de 9% para as empresas que optam pelo lucro real

e pelo lucro presumido.
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PIS-PASEP e COFINS

As contribuicdes sociais estdo previstas na Constituicdo Federal de
1988, nos art. 149 e 195. Segundo o art. 194 da Carta Magma, a seguridade social
compreende um conjunto integrado de ac¢des de iniciativa dos Poderes Publicos e
da sociedade, destinadas a assegurar os direitos relativos a saude, a previdéncia, e
a assisténcia social. No caso da contribuicdo ao PIS, a norma constitucional que a
prevé esta contida no Art. 239 da Carga Magma.

No plano infraconstitucional, o PIS foi instituido pela Lei
Complementar 7/70 e a COFINS pela Lei Complementar 70/91. Referidas normas
tratam das contribuicdes apuradas no regime cumulativo, ou seja, incidem sobre o
valor total da receita de venda em todas as etapas da cadeia produtiva. Com a
edicdo das Leis 10.637/2002 referente ao PIS e 10.833/2003 referente a COFINS,

passou a existir também o regime ndo cumulativo das contribuices

IPI

Conforme descrito no Regulamento do IPI (RIPI), o IPI incide sobre os
produtos industrializados nacionais e estrangeiros no momento do desembaraco
aduaneiro de produto de procedéncia estrangeira, ou a saida do produto do
estabelecimento industrial ou equiparado a industrial. A base de calculo é o valor
total da operacdo de que decorrer a saida do estabelecimento industrial ou
equiparado a industrial. No caso de produto importado, o valor que servir de base
para o calculo dos tributos aduaneiros, acrescido do montante desses tributos e
dos encargos cambiais. Sdo varias as aliquotas e estdo presentes na Tabela de
Incidéncia do Imposto sobre Produtos Industrializados (TIPI).

3 Formacéao do preco de venda

Toda empresa tem a necessidade de determinar com exatidao seu

preco de venda.
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A formacd@o de pregos representa uma das mais importantes e nobres
atividades empresariais. A definicio equivocada do prego pode arruinar
um negocio. Embora discussdes e dividas permanecam sobre o fato de
ser arte ou ciéncia, existe a certeza de que, sob a o6ptica da empresa, 0
preco deve ser superior aos custos plenos incorridos, ai incluindo os
tributos. Da diferenca entre os precos e custos plenos e impostos nascem
0 conceito de lucro e a manutencao das atividades empresariais (BRUNI,
2006)

Para que o preco de venda seja definido, é preciso conhecer o custo
do produto; além dos requisitos que envolvem a area do marketing e tomando por
base as diferentes formas de fixacdo do preco de venda, posto que, 0s precos
podem ser fixados com base nos custos, no mercado ou com base numa
combinacdo de ambos. Todo este processo devera ser significativo e produzir
informacgdes uteis a empresa.

Conforme Zanluca (2015), a formacao do preco de venda pode ser
determinada por uma equacdo que simplificadamente considera lucro, custo e
despesas variaveis. Dessa forma adotando-se a equacéo apresentada por Zanluca
(2015), o presente trabalho passara a abordar especificadamente estes elementos
gue integram o preco de venda.

3.1 Elementos que compdem o preco de venda

3.1.1 Custo
Uma adequada definicdo do preco de venda, seja de um produto ou

servico junto ao mercado, depende de um equilibrio entre o preco de mercado e o
valor calculado em funcéo de seus custos e despesas.

Assim, “tudo que constitui objeto de transacéo, produto, mercadoria
ou servico prestado entre uma empresa e seus consumidores necessita de um
preco” (MEGLIORINI, 2012, p. 231).

Nesse sentido, 0 custo apresenta-se como importante elemento que
integra o preco de venda. Conforme tratado por Martins (2003, p.17), o custo é um
Gasto relativo a bem ou servico utilizado na produgao de outros bens ou servigos.

Todo valor investido na sua producéo, que esteja diretamente ligado

ao seu produto ou servico, deve ser considerado como um custo, como matéria-
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prima, mao — de — obra direta. Todos estes valores agregados irdo compor o custo

final do produto ou servico.

Os custos podem ser classificados como diretos e indiretos e de
acordo com Martins (2003, p. 32), esta classificacdo esta relacionada ao produto
feito ou servico prestado, e ndo a producao no sentido geral ou aos departamentos
dentro da empresa.

S&o considerados custos diretos de producdo a mao de obra direta,
matéria prima e embalagens, como custos indiretos de producédo tem-se a energia
elétrica, a depreciacdo de equipamentos, supervisao de fabrica e aluguel do prédio.

Todos estes valores integram o custo final do produto, mas alguns
estdo diretamente ligados a fabricacdo do produto, enquanto outros, como € o caso
do supervisor da fabrica, estdo ligados ao processo de producdo, porém este custo
também fara parte do custo final do produto como um todo.

Além da divisdo dos custos entre Diretos e Indiretos, os custos
também podem ser classificados como Fixos ou Variaveis, de acordo com a
relacdo entre o valor total de um custo e o volume de atividade numa unidade de
tempo (MARTINS, 2003).

Custos fixos sdo aqueles que ndo se alteram em virtude do volume
produzido em determinado periodo de tempo, podendo ser citados como exemplo o
valor do aluguel de prédios, méo de obra direta, taxas municipais e federais.

JA os custos variaveis sdo alterados pela relacdo entre tempo e
volume produzido. S&o considerados como custos variaveis a energia elétrica, a
matéria prima, 0s impostos sobre vendas.

Dentro dos custos para a formacdo do preco de venda, podem ser
destacados a matéria prima, a mao de obra e os custos indiretos de fabricagéao.
Matéria-prima sao os materiais adquiridos prontos, as embalagens e 0s outros
componentes diretos utilizados no processo de producédo, que serdo alocados
diretamente aos produtos.

A Mao-de-Obra Direta (MOD), gasto relativo ao pessoal que trabalha
diretamente na producao (NEVES e VICECONTI, 2010, p. 74), por se referir a um
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gasto possivel de averiguar o tempo despendido na producdo, tem seu valor €
facilmente apropriado sem a necessidade de rateio para sua alocacao.

“‘Os gastos relativos ao pessoal da producdo que necessitam de
algum critério de rateio para sua apropriacdo ao produto sédo classificados como
M&o-de Obra Indireta (MOI)...” (NEVES e VICECONTI, 2010, p. 74). Na mao-de-
obra indireta inexiste uma forma apropriada se alocacdo, sendo necessaria a
utilizacdo de métodos de rateio para tal.

Ja os custos indiretos de fabricacédo (CIF) sdo todos os gastos que a
empresa incorre para a produgcdo e que nao estejam enquadrados como gastos
com Material Direto ou Mao-de-obra Direta (NEVES e VICECONTI, 2010, p. 80).

As despesas consistem em outro elemento que compdem o preco de
venda. De acordo com Neves e Viceconti (2010, p.16), as despesas sdo gastos
com bens e servigos ndo utilizados nas atividades produtivas ou sdo consumidos
com a finalidade de obtencéo de receitas.

Portanto custos e despesas nao sao faceis de distinguir, podendo-se
partir do pressuposto de que todos os gastos implicados no produto até que

estejam prontos sdo custos e depois disso sao caracterizados como despesa.

3.2 Sistemas de custeio

As formas de custeio sdo meios utilizados para apuracdo e
apropriacdo dos custos ao produto. E uma ferramenta que auxilia a contabilidade
de custos na geracao de informacfes que servirdo de suporte para areas afins,
como por exemplo, a formacédo do preco do produto que sera praticado, objeto do
presente estudo. Podem ser citados o custeio por absorcdo, o custeio variavel ou
direto, o custeio baseado em atividades ou ABC, custeio RKW e custeio meta ou
target costing.

Serdo tomados como base dois sistemas de custeio, 0 custeio por
absorcdo, que é permito pela legislagdo vigente e o custeio variavel, que nao é
permitido pela legislacdo mas pode ser utilizado como ferramenta para fins

gerenciais.
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3.2.1 Custeio por absorc¢ao

O custeio por absorcédo é o método aceito pela legislacdo e parte da
aplicacdo dos principios de contabilidade que, de acordo com Martins (2003)
“consiste na apropriacdo de todos os custos de producdo aos bens elaborados, e
s6 os de producdo; todos os gastos relativos ao esforco de producdo séo
distribuidos para todos os produtos ou servicos feitos”.

Apesar de terem surgido com o tempo outros critérios diferentes, este
ainda é o adotado pela Contabilidade Financeira, e ainda que seja considerado
pela Auditoria externa como bésico e podendo falhar como instrumento gerencial, é
obrigatério para fins de avaliacdo dos estoques.

Para que se apurem os custos pelo método do custeio por absorcéo é
necessario separar 0s custos e despesas, apropriar os custos diretos e indiretos a
producdo realizada no periodo para apurar o custo da producdo acabada e dos
produtos vendidos para que se chegue na apuracao do resultado.

A principal distincdo existente nesse método € entre custos e
despesas, ou seja, essa separacdo € importante pois as despesas vao impactar

somente no resultado do exercicio diretamente.

3.2.2 Custeio variavel ou direto

O custeio variavel ou direto é o método que considera 0s custos e
despesas variaveis relacionados ao produto.

E um tipo de custeio em que consideramos como sendo custo de
producdo do periodo apenas 0s custos variaveis, porém o0s custos fixos que
existem mesmo que nao haja producdo sédo considerados como despesa e nao
como custo do periodo, sendo assim encerrado diretamente no resultado do
exercicio.

De acordo com Neves e Vicenconti, 2000, no custeio variavel a
diferenca entre o valor de vendas liquidas e a soma do Custo dos Produtos

Dialogos em Contabilidade: teoria e préatica (Online), v. 1, n. 2, edigdo 1, jan./dez. 2014.  Pagina 14



- Didlogos em
| Contabilidade

teoria e pratica

S UM ESTUDO SOBRE O IMPACTO DA ESCOLHA DO
REGIME DE TRIBUTAGAO NA FORMAGCAO DO PREGO DE VENDA DOS PRODUTOS

Vendidos (que sO contém Custos Varidveis) com as Despesas Variaveis
(administrativas e de vendas) € denominada de Margem de Contribuicao.

O custeio variavel pode proporcionar informacdes vitais as empresas,
porém os principios contébeis hoje aceitos ndo admitem seu uso. De fato, essa ndo
aceitacdo do custeio varidvel ndo impede que a empresa o utilize como fins

gerenciais.

3.2.3 Diferenca entre os métodos de custeio
HORNGREN (1986) evidencia algumas diferencas entre o custeio por

absorcao e o custeio direto.

Absorcao Variavel

® custos fixos séo atribuidos ao ® custos fixos séo atribuidos ao
produto periodo

® conceito de lucro bruto e custo do ® conceito de margem de
produto vendido contribuicéo

e demonstracdo de resultado ndo ® por separar custos fixos de
demonstra claramente relacao variaveis, a relacdo custo-volume-
custo-volume-lucro lucro é direta

e aumento de lucro, com aumento e diminuicao de lucro com aumento
de estoque de estoque

e classificacdo funcional dos custos e classificagdo por comportamento

de custos

Quadro 1 - Diferengas entre Método de Custeio Absorgdo e Variavel (HORNGREN, 1986)

3.3 Mark-up

Barreiros (2012) define “Mark-up, como valor desejado de margem de
lucro adicionado ao prego de custo do produto”. Segundo Martins (2003), tratando
da formacédo de preco com base nos custos, no calculo dos precos de dentro para
fora , o ponto de partida é o custo do bem ou servico apurado segundo um dos

critérios tratados, Custeio por Absorcédo ou Custeio Variavel etc. Sobre esse custo
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,agrega-se uma margem, denominada mark-up, que deve ser estimada para cobrir
0s gastos nao incluidos no custo, os tributos e comissfes incidentes sobre o preco
e 0 lucro desejado pelos administradores.”

O indice de mark-up € composto pela somatéria do percentual dos
gastos e despesas indiretos na producgéo e venda do produto e também a margem
de lucro esperada na venda, como detalhado a seguir:

a) Gastos e despesas: inclui, por exemplo, despesas administrativas que nao
estdo diretamente ligadas a producdo da unidade a ser comercializada,
como 0s gastos incorridos no escritorio da administracéo, despesa com folha
de pagamento e insumos consumidos por este setor.

b) Comissdo dos vendedores: a porcentagem paga as vendedores e
representantes devem ser previamente planejadas e embutidas na
composicdo do preco de venda do produto, visto que o pagamento desta é
impreterivel e se ndo alocada corretamente, diminui o valor de retorno ao
empresario ap6s a venda considerando que o valor pago a estes
contratados devera ser retirado diretamente do lucro.

c) Tributos: a incidéncia dos impostos de competéncia federal, estadual e
municipal deve ser criteriosamente avaliada, para que a porcentagem paga
a estes oOrgdos também seja corretamente alocada e provisionada na
formacédo do preco de venda.

d) Margem de lucro: o retorno esperado pelo empresario no momento da
venda, apés analisar todos o custo de producdo do produto, também deve
ser adicionado de maneira percentual para composi¢cao do mark-up.

Apés a apuracdo do custo unitario do produto, deve-se somar o
percentual dos itens descritos acima, formando o indice do mark-up que deve ser

multiplicado pelo custo apurado, visto que:

Mark-up % =3 % gastos e despesas, comissao, tributos, margem de lucro

3.4 Margem de contribuicao
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A margem de contribuicdo é a quantia que sobra de valor monetério
do preco de venda de um produto servico ou mercadoria retirando o gasto variavel,
este composto por custos e despesas variaveis. Esta € a quantia que ir4 garantir
gue se cubram os custos fixos e do lucro ap6s a empresa atingir o ponto de
equilibrio.

Ela é representada da seguinte forma:

MC=PV-(CV+DV)

Onde:

MC = Margem de contribuigéo;

PV = Preco de Venda ou Receita Op. Bruta Total;

CV = Custo variavel ou Custo das Mercadorias Vendidas(CMV);

DV = Despesa variavel.

3.7 Fixacédo do preco de venda

Fixar o preco de venda dos produtos fabricados em uma empresa é
uma tarefa bastante complexa. Varios fatores influenciam na formacao do preco de
venda que precisam ser considerados, a fim de evitar prejuizos em sua elaboracéo,
tendo em vista o que o preco é um fator decisivo para a compra ou ndo de um
produto pelos consumidores.

Quando se menciona preco de venda, imagina-se que ele tera que ter
o valor suficiente para a quitacdo dos compromissos assumidos pela empresa,
para contribuir para geracdo de recursos para 0 pagamento despesas que nao
estdo ligadas ao preco de venda e aquilo que o empresario julga o mais importante,
gue € o tdo desejado e sonhado o lucro.

Para Bruni (2010, p. 242) existem trés métodos utilizados na formacéo
de preco: (I) método baseado em custos; (II) método baseado no mercado

consumidor; (lll) método baseado na concorréncia.

3.8 Método baseado em custos
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Ao formar o precgo de venda, aas empresas fazem o levantamento dos
seus custos, entretanto, a ciéncia econémica afirma que o mercado € quem define
0s precos dos produtos e servicos, segundo a lei da Oferta X Procura.

Segundo Assef (2005, p. 58-59) “formar prego pelo custo implica
repassar ao cliente seus custos de producéo, distribuicdo e comercializacéo, além
das margens propostas para o produto”.

Bruni e Fama (2002, p. 312) explicam que a precificagdo com base
em custo é simples, pois ndo € necessario preocupar-se com ajustes em funcéo da
demanda. Este método de formacado de preco trds seguranca aos gestores, pois se
sabe que todos os custos incorridos ali estaréo inseridos.

Portanto, o custo de fabricacdo dos produtos é uma variavel
importante pelo fato de que uma empresa nédo pode vender seu produto por um
preco abaixo do custo.

No método baseado em custos é necessario colocar um multiplicador,
ou seja, um fator de venda sobre os custos.

O Fator de Venda (Mark-Up) é um indice que, feito corretamente,
facilita o calculo do preco de venda. Multiplica-se o valor de compra liquido da
mercadoria pelo indice de Mark-Up, encontrando diretamente o valor de venda do
produto, ja estando dentro deste valor o custo da mercadoria, 0S impostos, as
comissdes sobre vendas e o lucro liquido.

Preco de venda (PV) sera:

PV= Custo unitario do produto (R$) x Mark-up (%)

3.9 Método baseado no consumidor

Neste método o consumidor serve como parametro para o preco a ser
cobrado pelo produto ou servigo. A fixacdo do preco se da pelo valor percebido
pelo cliente. Desta forma, compreender o mercado, 0 que ele espera e exige e 0
gue quer pagar, por um produto ou servico, € de certa forma, correta, pois na

concorréncia, a compra nédo é decidida com base apenas em uma caracteristica,
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mas em valores que inclui diversas caracteristicas direcionadas ao beneficio de
aquisicdo dos mesmos.

Por sua vez, Wernke (2001) alerta que, embora a formacéo do preco
baseada no mercado seja feita levando em consideragcdo mais as tendéncias de
mercado do que fator interno da empresa € indispensavel que os gestores tenham

nocao de um preco minimo de seu produto ou servico.

3.10 Método baseado na concorréncia

De acordo com Santos (2005, p. 114), independente do método de
formacédo de preco de venda, este deve ser comparado ao preco das empresas
concorrentes existentes no mercado. Neste método observam-se 0S precos
praticados pela concorréncia e a decisdo de segui-los ou ndo de acordo com os
objetivos que foram tracados pela empresa.

Bruni e Fama (2002, p.313) ressaltam que os precos definidos por
este método podem ser de oferta ou de proposta: os precos de oferta consistem no
fato de a empresa cobrar acima ou abaixo dos precos aplicados pela concorréncia,
0 0s precos de proposta sao aplicados quando a empresa fixa seu preco baseado
em um julgamento de como 0s concorrentes determinaréo seu prego.

Além dos fatores externos, a concorréncia precisa de constante
monitoramento, ressaltando que segui-lo de forma indiscriminada ndo estabelece
uma boa estratégia, pelo fato de que a concorréncia dispde de outras variaveis que
permitam reduzir o preco praticado sem que haja prejuizo.

4 Aspectos metodoldgicos

Considerando os objetivos do estudo de analisar os efeitos da
agregacdo dos tributos no preco de venda sob o reflexo do regime tributério
adotado pela empresa, a metodologia da presente pesquisa, tem natureza
exploratoria e descritiva.

De acordo com Richardson (1999), a pesquisa exploratéria busca

conhecer as caracteristicas de um fendmeno para procurar, posteriormente,
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explicacbes das suas causas e consequéncias. Andrade (2001) complementa
dizendo que esta configura-se como a fase preliminar, que busca proporcionar
maiores informacdes sobre 0 assunto que vai se investigar.

Segundo Barros e Lehfeld (1986) e Cervo e Bervian (1983), a
pesquisa descritiva € aquela com que o pesquisador observa, registra, analisa e
correlaciona fatos ou fendmenos. Neste tipo de pesquisa, ndo hé interferéncia do
pesquisador, isto é, ele ndo manipula o objeto da pesquisa. Procura descobrir a
frequéncia com que um fenbmeno ocorre, sua natureza, caracteristica, causas,
relagbes e conexdes com outros fendbmenos.

Para andlise dos dados, serd utilizada a abordagem qualitativa.
Segundo Beuren (2006), a pesquisa qualitativa possibilita analises aprofundadas
em relacao ao objeto de estudo.

Em relacdo aos procedimentos, serd um estudo de caso. Bruyne,
Herman e Shoutheete (1977 apud BEUREN, 2006) “afirmam que o estudo de caso
justifica sua importancia por reunir informagcdes numerosas e detalhadas com vistas
em apreender a totalidade de uma situagao”

Seguindo a metodologia estabelecida, a pesquisa foi iniciada pela
revisdo bibliogréfica dentre livros e artigos e, a partir de entdo, sera realizado um
estudo de caso em uma industria do ramo calcadista, onde a analise considerara
apenas um produto.

Os dados da formacao preco de venda serdo registrados através dos
fatos fornecidos pela industria objeto do estudo de caso, considerando todos os
elementos, tratados na revisdo bibliografica, que sao utilizados na formacéo do
preco, alocando os valores nos regimes de tributacédo escolhidos para comparacéo,

no caso desta pesquisa, o Simples Nacional e Lucro Presumido.

Consideracg®es finais

A legislagéo Brasileira disponibiliza trés tipos de regimes tributarios,
gue sao Lucro Real, Lucro Presumido e Simples Nacional, que cada empresa pode
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escolher no inicio de cada ano calendario. A escolha do regime esta relacionada ao
faturamento e a atividade da empresa. Pode-se notar que a escolha errada
ocasionara reflexos no Lucro Liquido no final do exercicio.

Durante levantamento bibliografico dos regimes, pode-se considerar
gue o Simples Nacional sera 0 mais vantajoso regime para a empresa, porém
deve-se levar em consideracdo a faixa do faturamento para aplicacdo das
aliquotas, que séo de 4,5% a 12,11%. O Simples Nacional ser4 mais vantajoso que
o Lucro presumido se tiver um faturamento alto, porém tiver uma unidade produtiva
de mao de obra também alta, pois a aliquota de INSS recolhida no Simples é
menor que no Lucro Presumido.

No que concerne ao Lucro Real deve-se observar as despesas, pois se
a empresa obtiver um alto valor de despesas, mesmo que as aliquotas sejam mais
altas, pode-se deduzi-las e assim tornar-se mais vantajoso.

Para apuracédo de todos os tributos, tanto de ambito estadual quanto de
ambito federal (ICMS, IRPJ, CSLL, PIS E COFINS, IPI), deve-se observar
atentamente cada forma de distinta de calcular, considerando o regime tributario, o
estado onde esté localizada a empresa, como sao feitos os pagamentos de cada
tributo, as compensacoes, as compras feitas de outros estados, entre outros.

Podemos observar que o Brasil € um dos paises que tem uma das
mais elevada carga tributaria, e isso influencia direta ou indiretamente no contexto
das empresas, pois todos esses tributos pagos faréo parte do custo final do produto
para ser vendido, o que aumenta o valor do pre¢co de venda, e o impacto maior
sempre sera no bolso do consumidor final.

Na presente pesquisa, ainda em desenvolvimento, apresentamos o
guao significativo € o impacto dos tributos para a formacéo do preco de venda dos
produtos na empresas brasileiras, e que a escolha inadequada do regime tributario

pode fazer a diferenca no preco final do produto.
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